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LIIKEIDEAN LAADINTA  YRITTÄJÄLLE
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1. RYHMIEN MUODOSTAMINEN  (max. 5 henkeä/ryhmä)

2. IDEARIIHI: Toteuttakaa ideariihi-työskentely ennen varsinaista tuotteen/palvelun ideoimista. Katso Ohjeet ideariiheen! 

3. IDEOINTI: Oppilaat ideoivat omissa ryhmissään tuotteita ja/tai palveluja ideariihen tapaan. Ideoinnin lähtökohdaksi voi ottaa esim. paikalle kutsutut yrittäjät ja heidän toimialansa. Kirjatkaa ideat ylös LIIKEIDEA-paperille.
4. Oppilaat valitsevat YHDEN ideoimistaan tuotteista/palveluista jatkosuunnitteluun.

5. LIIKEIDEA 

- avuksi liikeidean suunnitteluun

Mitä myytte? 

- mikä on TUOTTEENNE / tarjoamanne PALVELU?

- mitä ainutlaatuista ja erinomaista siinä on?

- mitä heikkouksia siinä mahdollisesti on?

- mitä etua tai hyötyä siitä on asiakkaalle? 

Huom! Nykypäivän asiakas on tietoinen tarpeistaan ja suuntauksena markkinoilla on ”Ei turhia tavaroita!” eli kestävän kehityksen mukaista toimintaa.

Kenelle myytte?


Asiakasanalyysi:

- kuka on ASIAKKAANNE?

- minkä ikäinen hän on? 

- mies vai nainen? 

- minkä ikäinen hän on? Lapsi, aikuinen, nuori vai vanhus?

- missä asiakkaasi sijaitsevat? Ovatko he paikallisia vai nettikaupan kautta asioivia ”etäisiä” asiakkaita?

Asiakkaan tunteminen on tärkeää, sillä näin voidaan ennakoida ostotottumusta ja –käyttäytymistä. Ostaako hän halpaa vai kallista, turvautuuko hän mieluummin tuttuun ja turvalliseen?

Miten myytte?



- miten ja missä markkinoitte  tuotetta/palvelua? 

- käytättekö apuna internetiä (verkkokauppa), paikallislehteä, messuja, tai alan asiantuntijalehtiä (mitä lehteä?) 

Mikä tuotteen/palvelun imago?  

- imago tarkoittaa vaikutelmaa, jonka tuote tai palvelu välittää ”yrityksestänne”  asiakkaalle. 

- miettikää, mitä ja millaisia arvoja haluatte välittää tuotteenne/palvelunne kautta?
6. 
Piirtäkää tuotteesta mahdollisimman suuri KUVA. 
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Kaikki yritysroiminta saa alkunsa  IDEASTA








joka kehittyy LIIKEIDEAKSI


Mitä myyn? 	Kenelle myyn?	Miten myyn?	Mikä imago?  





joka kehitetään LIIKETOIMINTASUUNNITELMAKSI, silloin kun perustetaan oikeasti yritystä





Oman osaamisen kartoitus,  tuotteen/palvelun kartoitus, yritysmuodon päättäminen, keitä ovat kilpailijat?,  kirjanpito, talouden suunnittelu, investointilaskelma, alustava kannattavuuslaskelma 





Ryhmänne jäsenten nimet ja luokka:





Ryhmänne keksimät ideat tuotteesta tai palvelusta:





Valitkaa ideoimistanne tuotteista/palveluista YKSI, jota haluatte lähteä edelleen suunnittelemaan. Tämä tuote/palvelu on nimeltään





LIIKEIDEA 


Liikeidea vastaa kysymyksiin  


 Mitä myyn? 	Kenelle myyn?	Miten myyn?	Mikä  tuotteen tai palvelun imago?  











 Mitä myytte?





Kenelle myytte?





Miten myytte?





Mikä tuotteen tai palvelun imago?





Piirtäkää tuotteestanne KUVA isolle paperille!  








